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    Nicht gekauft hat er schon.

   

           

  






  
   
    NEIN bedeutet: Noch Ein Impuls Ntig.

   

           

  






  
   
    Erst schaufeln, dann scheffeln.

   

           

  






  
   
    Langfristig berholt der Fleiige immer das Talent.

   

           

  






  
   
    Loser bekommen Termine, Sieger vereinbaren Termine.

   

           

  






  
   
    Wenn das Leben NEIN zu dir sagt, heit das nichts anderes, als dass du nur NOCH nicht am Ziel bist.

   

           

  






  
   
    Der grte Verkaufsmotivator ist der Abschluss.

   

           

  






  
   
    Einwnde sind nichts anderes als ein klares Kaufsignal.

   

           

  






  
   
    Was du nicht verkaufst, verkauft ein anderer.

   

           

  






  
   
    Fr das Preisgesprch gilt: Keine Leistung ohne Gegenleistung.

   

           

  






  
   
    Erfolg hngt immer von deiner inneren Haltung ab.

   

           

  






  
   
    Referenzen sind besser als 1000 Verkaufsargumente.

   

           

  






  
   
    Der sicherste Verkaufserfolg ist: Die Bedrfnisse deiner Kunden zu erkennen.

   

           

  






  
   
    Du wirst nicht als Verkufer geboren. Du wirst Verkufer durch tgliches Training.

   

           

  






  
   
    Verkaufen ist nicht Technik, Verkaufen ist Emotion.

   

           

  






  
   
    Verkufer bist du immer und berall.

   

           

  






  
   
    Jeder Verkufer hat die Kunden, die er verdient.

   

           

  






  
   
    Wer seine Kunden nur beraten will, zwingt sie, beim Wettbewerber zu kaufen.

   

           

  






  
   
    Erfolgreiche Verkufer sind wie Strmer: Sie haben den Drang zum Tor!

   

           

  






  
   
    Konjunktive sind der Tod auf dem Weg zum Abschluss.

   

           

  






  
   
    Wer sich ohne Auftrag vom Kunden verabschiedet, arbeitet automatisch fr den Wettbewerb.

   

           

  






  
   
    Mitleid bekommst Du geschenkt. Neid musst Du Dir erarbeiten.

   

           

  






  
   
    Mach es oder lass es! Hoffnung ist keine Strategie.

   

           

  






  
   
    Verkufer sind keine Bittsteller.

   

           

  






  
   
    Umsatz schlft nie

   

           

  






  
   
    Verkaufen heit verkaufen

   

           

  






  
   
    Das Einzige, was du im Leben aufgeben kannst, ist ein Brief oder ein Pckchen.
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